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Tofan intra in era

comertului

electronic

Solutia realizata de Omnis Group, bazata pe tehnologia

Microsoft, a ajutat la dezvoltarea Tofan Grup

Nu doar anvelopele, dar si in-
formatiile sustin  gigantul To-
fan Grup. Numarul 1 est-euro-
pean in productia de anvelope
a dezvoltat alaturi de Omnis
Group, o firma romaneasca de
software, un sistem informatic
integrat bazat in totalitate pe
tehnologie Microsoft. Proiec-
tul deschide drumul marii
companii spre e-commerce.

O antend satelit cu o diagonali de
aproape cinci metri domind intreaga
zond de pe o clidire de zece etaje,
undeva pe Sose:
Altari de u
echipamente T si pentru transmisii
de date. Un server central 51 o
de caleulatoare conwoleazi dintrun
fel le mansavdd uriasa Inir.uumlt [
de welecomunicatii. ©
.]ii.ip‘ih" SLe B }J(’H <
: secliul operational din Bucur
al Tofan Grup ., un nume legat de in-
dustria caucivcului, care a pasit din
plin in era informationali.

Sistemul de telecomunicatii prin
satelit apariine unei fnme oo nu face
parte din grup, dar Tofan foloseste
acest suport tehnic pentru unul din-
tre cole mail ambitioase projecte Tea-
lizate de producitorul de anvelope:
sistemnul siu informatic integrac.

Este o lanwd invizibila, dar vitali a
companiei. Fard un sistem informa-
tie, Tofan ar fi rimas, [ll'nlmhﬂ, o s
pla aglomerare de foste fabrici de stat
[@rd sanse de supravietuire pe una
din cele mai consolidate piete mondi-
ale, cea a anvelopelor.

Dintr-un inventar
de active, intr-o afacere
Totul a inceput in 199
e Tolan Grup, o fin
comertul cu anvelope, infiinta pri-
ma unitate de productie, Tofan Re-
cap, si demara un amplu proiect de
achizilii a inreprinderilor de stat
Danubiana Bueuresti, Vietoria Flo-
resti, Silvania Zalio, Institutl de
Cercetare Cerelast s Rotras Turnu
Severin, cele mai importante fabrici
de anvelope din Romania, au fost
cumparate pe rind de Tofan. In
1999, aria de lueru a h]ll])ulll] s
exting la ]erlm i, «histri-
hutie, comert intern si internatio-
nal, chiar si cercetare, activitag res-
ponsabile de o cifrd de afaceri de
peste 150 milioane dolari. In aceste
Aactivitili sunt angre ali peste G.000
de L{!Ig lr]['ldl‘l in nu mai t]ll-
tin de 43 de sucursale pe intreg -
toriul Roménici.
Probleme uriase au insotit sirul
de achizitii. O datd cu fabricile cum-
pirate de Tolan erau preluati si
camenii care ani de zile lucrasera
intr-un sistem de economie socialist,
iar nivelul de informatizare era prac-
tic nul. Existau citeva centre de cal-

cnl -.u]n';lpnpl:];tlt- 51 total inefi-
cienie, |11mr1[ur1tv de o dozd incre-
dibilda de mistic® descrie Cristinel

Popa, vicepresedinte al Tofan Grup,
responsabil cu coordonarea act-

al grupului.
El adauga: .Am atins
un punct de la care
lucrurile nu puteau
merge un ',Jd'! I]l:ll 1“'
parte. Era nece
implementare

T. .Ip-
idi a unor solutii in-
formatice de evidenta

i Fplementim un  inteleagd si sa
sistem  informatic
foarte pu’lmmam u‘anSfﬂmB C“llurﬂ

[ﬂlf “1eT Ill(.(llll
pe ostil si toal
[
Vicepresedintele
Tofan a primit o
unea de a alege cei
mai potrivith parteneri
pentru acest proiect.
In 1995 Tolan sem-
neazi un coniract cu
Onnmi oup pentru
implementarea unui
sistem informatic inte-
grat care
ge stionarea activitii-
lor financiarcomabile
ale firmer. Actvitalea
anticelor centre de
calcul a fost inlocuita
astfel printr-un out-
sourcing permanent,
A fost doar primul
pas inspre informati-

Eno-

prinderi
de stat»

zarea Tofan. Prima COI]lert electronic»
versiune a sistemului

informatic integrat cu- Serban Ghenea,
prindea module de director executiv OMNIS Group

contabilitate generald,
aprovizionare si desfa-
cere, iar sistemmul de
operare era bauat inci
de la inceput pe o plat-
formia Microsoft Dar o

{rlalé cu achizitiile de uﬁﬁzeﬂzﬁ Cl1 succes
abrici, sistemul tre- ©
buia adaptat si largit ¢ solutie romﬁ_

pentru a cuprinde si
activitatile de produc-
tie. Marea provocare
era e a mansfonna o
acest inventar de achve
intr-o afacere”, isi a-
minteste Serban Ghe-
nea, directorul execu-
tiv al Omnis

Omnis Group, care
in 1996 devine Mi-
crosoft Certified Solution Provider, a
]31'(1!1“'1 o solutie ]I'I(lEll ie intitulatd

IS, dar aceasta a fost ale de chwe
Tl?jdll (r]"]) m Kﬂi'l'll]i rll cu |1HJ-
grame dezvoltate de companii pre-
cum SAP, Baan, |.I). Edwards, Mo-
tivul pentrie care s-1 a apelat la o
solutie informatica lacald a fost expli-

«Am ales 0

echipa roméineasca
pentru ca era sin-
gura capabila sa

unor foste Intre-

Gelu Tofan, presedinte Tofan Grup

«Am folosit tehnolo-
gia Microsoft pentru
a construi un sistem
capabil sa evolueze
in permanenta in ba-
za arhitecturilorde .

«Tofan, un grup de
mari dimensiuni,

neasca, bazata
100% pe tehnologie
Microsoft»

director general Microsoft Romania

Administratie

Managerment

Silviu Hotaran,

cat de oficialii Tofan  prin faptul ci

programatorii antohtoni puteau inte-
lege mai repede caltura fostelor
intreprinderi de stat si aveau astfel
area for.

15 i transfory

A fost aleasd o solutic
retea de PCauri si o platforma Mi-
erosoft BackOffice. Sstemul de ope-

e renalie s

rare !M'I]l['” SOTVET J
a fost Windows
4.0, iar programele de
pe deskiopuri erau ul-
timele variante dispo-
nibile Ta acea vreme,
Windows 98 sau Win-
dows NT () Baz de
date a fost deavoliatd
tot pe un suport Mi-
crosoft, progran
SOL Server 7.0

Omnis a inceput
priv 4 monta modu-
lele financi
mercial al sistemului
IS15 1o sediul compa-
nici, Odatd instalate
funcriunile de bazi,
\u!ulldlu[u[mdm a
pe misura
it oferite
de depvoltarca tehno-
logiilor Microsoft. A
fost creati o retea In-
anet in care erau in-
['Illﬁl! Loate [}lll]['[l']l‘
e distributie ale come-
paniei, Toate sucursa-
lele putean de acum
incheia facturi si alte
documente comer-
ciale prin inermediul
unui browser care
permite utilizatorului
s acceseze pagini din
serverul central al re-
telei. [n acelasi tmp,
toate informatiile le-
gate de vanedn i sto-
curi san despre proce-
sele de productic au
fost centralizate la se-
diul companiei.

In doar patru luni
a fost pus la punet si
un sistem unic de evie
denta si codificare
partenerilor, produ-
selor si serviciilor
companiei. Accasta
insemna o schimbare
rachicali de la sistemul
anterior, cind fecare
fabrici avea nomen-
clatoare si sisteme de
evidentd proprii.
-} Interconectarea

filialelor, a depozite-

lor si a retelelor locale de la nivelul
fiecirei fabrici cu sedinl central se
|<.|||.'<':uf| wiilizined terminale de
satelie by ctionale de ip VSAT sau
radioreles.

Inroducerea 1818, org
module si extins pentru to
vititile din Tofan Grup, a schimbar

A
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Totul in conexiune: modui al ISIS pentru info
procesului de productie in Tofan Grup

Sediu central

pe de-a-ntregul modul de lueru al
companiei, Mariana Stoenesteanu,
operator date in grupul Tofan
spune: ,IS1S a redus enorm chel-
wiclile operationale ale companici,
iar managementul dispune de o
fmagine a sitatiei grupului in Gmp
real™.

Noi posibilicit se deschid in fata
Tofan Grup. Defa sistemul siu infor-
matic este unul din activele sale cele
miai valoroase, iar ISIS ar putea i se
transforme intr-un business in sine
pemm Tofan Grup intr-un viitor nu
prea indepirtat, considerd parintii
acestuia, creatorii de software de la
Omnis,

Serban Ghenea: ,Am ereat un pro-
dlus capabil i se deavalie meren, iar
tehnologia Microsoft ne permite
adaptarea acestui sistem la opori-
nitatile deschise de Internet 51 ecom-

merce,

Viitorul este Intemet

Intr-adevir, Tofan pare in grafic si
pentru era comertului electronic,
Producitorul de anvelope va putea
lua startul spre noua gencratie de ser-
neernet, caci conceptul Mi-
crosof. NET, demvoliat de concernul
american, oferd un nou cadne pentr
confipuratiile functionaliviilor ISI5,

Ideea Omnis si Tofan este de a
trece de la Intranet la Extranet si de
a deschide astfel compania catre par-
s, pr]’ncipa]il c]icmi sau [ur-

3 ]‘('m I'\tmm tose va uh i
s direct si catre nuomai putin de
2,500 de distribuitori de anvelope
(inclusi in cunoscutul program Au-
tomaxima) de pe intreg cuprinsul
tarii. 5e atla in plan un portal a
companiei, ce va deschide acces ul
consumatorilor prin Intermet la pro-
dusele Tofan (business to consumer
solution),

Suportul tehnologic oferit de Mi-
crosoft a avut un rel crucial in dez-
volarea sistermlud 1T : Am avat intr-
acdevir o serie de wmen referitor la
scalabilitate, performania, securitate.
Am migat insi pe potentialul de dee-
voltare al Microsoft pentru a ne alun-
ga temerile”, spune Cristinel Popa.

A fost cea mai bund alegere, con-
siderd acum vicepresedintele T
Grup. Microsafi, I.: :.lmiu% 5
povestea inform
studiv de caz i prezentarea produ-
selor sale. C
care il elorim repetat de cit maj
te ori in companiile romines
ne Silviu Hotiran, director gener

ficrosoft Romania, L]




